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1.

Produktbeskrivning, analys

Beskriv produkten och gor en analys av vilka behov den tillgodoser

— Hitta styrkor och svagheter med din idé/produkt kontra andra
leveranttrer pa marknaden (SWOT)

— Gor en marknadsundersokning for att kartlagga malgrupper och olika
kundsegment

— GOr en prisbeddming
dvs vilken typ av produkt tjanst har du
* Premium
« Mellanniva
« Lagre pris
 Lagpris



http://stik.se/

FOrsaljningsstrategi - pris

1. Ta fram forsaljningsargument for din idé/produkt
— Vilka USP’a har produkten (unique selling points)
- Tex. Miljomarkt material
- Svensk design
— Lattare an andra...... osV

2. Forsalningskanaler-logistik
- Hur ska din produkt saljas?
— i butik
- AF nat
— Webbutik
- Exklusivt eller brett....
- internationellt, nationellt, regionalt

3. Generella fragestallningar
Ar din idé helt unik eller ar det en forandring av
nagon liknande sak/ pryl maskindel el annat?
Farg, form, design &ar av stor vikt for profilering, prissattning och forséljningsstrategi

och hur lyckad din inforsaljning blir. g”j | I ‘
) T
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TYPER AV AVTAL

SEKRETESSFORBINDELSE
SEKRETESSAVTAL
UTVARDERINGS-/OPTIONSAVTAL
LICENSAVTAL
OVERLATELSEAVTAL/PATENTFORSALJINING

KOMPANJONAVTAL/AKTIEAGARAVTAL/KONSORTIALAVTAL
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Produktpris/tillverkningspris

Foljande kostnader behover beraknas,

» Tillverkningskostnad beroende av seriestorlek, avskrivning av verktyg etc.

» Produktkostnad inkluderar sarkostnader som administration, lagerkostnad
etc.

» FOrséaljningspris ar summan av tillverkningskostnader och
produktionskostnader samt 6nskad produktvinst
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slutkundpris

Oberoende av om den produkt som blir ett resultat av uppfinningen
ska exploateras i eget foretag, licensieras eller pa annat satt na en
slutanvandare/slutkund, maste den prissattas for att;

forsta vilket pris en aterforsaljare, grossist eller detaljist kommer att
satta pa olika typer av produkter,

Kunna ta fram underlag for berakning av royalty i ett ev. licensavtal.
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TILLVERKNINGS-

KOSTNAD
FABRIKSPRIS

Kalkylmodell

TB 4 VINST
TB 3 LAGERKOSTNAD
TB2 MARKNADSFORING

TB 1 ADM.TJANSTER, HYRA, MTRL.
AVSKRIVNING VERKTYG

PRODUKTIONSKOSTNAD

MASKINTID / ARBETSLON
PRODUKTIONS MTRL.
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Transportsatt och villkor

« ALLA TRANSPORTSATT

« EXW Fran fabrik pa angiven plats

« FCA Fritt farktféraren pa angiven plats

« CPT Fraktfritt till angiven destinationsort

« CIP Fraktfritt inkl. forsakring

 DAF Levererat vid gransen

« DDU Levererat ofortullat pa destinationsorten
« DDP Levererat fortullat pa destinationsorten

* FLYGTRANSPORT;
* FCA Fritt fraktforaren till angiven plats
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Transportsatt och villkor

JARNVAGSTRANSPORT;
FCA Fritt fraktfGraren till angiven plats

SJOFRAKT;

FAS Fritt levererat till lastningshamn

FOB Fritt ombord pa lastfartyg

CFR Kostnad och frakt till angiven destination
CIF Kostnad, forsakring och frakt till dest.
DES Levererat ombord pa fartyg

DEQ Levererat fortullat pa destinationska;
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leveransvillkor

« Beroende av leverans sker fran tillverkare, agentur,
grossist eller detaljist galler att leveransen behover
vara forsakrad

« Olika modellavtal finns att hamta hos
handelskamrarna t.ex. Nordiska leveransvillkor(NL),
Schengenavtal och ovr. marknadsrelaterade avtal.

« Auvtalen reglerar transportsatt och leveransvillkor,
skadereglering, skaderséattningar, forseningar,
skadestand, etc.
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Licens- och forsaljning

LICENSAVTAL

Exklusivavtal — alla tillampning alla marknader
Exklusivavtal —viss tillampning

Exklusivavtal — Viss marknad/marknadssegment
Tillverkningslicens ( exklusivt enkelt)

Forsaljningslicens (Agent- AF- Detaljist- avtal)
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ersattningar
Royalty baserad pa nettofakturering
Royalty baserad pa ersattning per producerad enhet
Royalty baserad pa beraknad volym

Fastprisersattning som andel av
produktionskostnaden.

Vinstbaserad royalty som % av beraknad
produktvinst hos licenstagaren


http://stik.se/

